Przedstawiciel handlowy na region woj. malopolskiego — powiaty
dabrowski, tarnowski z m. Tarno6w, nowosadecki z m. Nowy Sacz,
brzeski 1 bochenski

zakres obowigzkow

Pozyskiwanie nowych klientow

Opieka i utrzymywanie relacji ze statymi klientami

Realizacja indywidualnych celow sprzedazowych

Organizowanie i realizacja zadan promocyjnych

Scista wspotpraca w zakresie nowych strategii handlowych

Monitorowanie lokalnego rynku oraz dziatan konkurencji

Nasze wymagania

e Doswiadczenie na podobnym stanowisku min. 1 rok

Bardzo dobra znajomos$¢ lokalnego rynku hurtowego i detalicznego FMCG
e Znajomos¢ technik negocjacji 1 sprzedazy

e Zaangazowanie, zdecydowanie oraz motywacja do osiggania wynikow

Latwos¢ w nawigzywaniu kontaktow interpersonalnych

Samodzielno$¢ w rozwigzywaniu problemoéw, konsekwencja i systematycznos¢

Prawo jazdy kat. B

Oferujemy

e Prace w firmie o ugruntowanej pozycji na rynku
e Wynagrodzenie state + premia
¢ Niezbedne narzedzia pracy

e Mozliwos¢ rozwoju zawodowego 1 podnoszenia kwalifikacji

Prosimy o umieszczenie w dokumentach aplikacyjnych nastepujgcej klauzuli "Wyrazam zgode na przetwarzanie moich
danych osobowych dla potrzeb niezbednych do realizacji procesu rekrutacji (zgodnie z Rozporzgdzeniem Parlamentu
Europejskiego i Rady (UE) 2016/679 z dnia 27 kwietnia 2016 r. w sprawie ochrony 0séb fizycznych w zwiqzku z
przetwarzaniem danych osobowych i w sprawie swobodnego przeptywu takich danych oraz uchylenia dyrektywy 95/46/WE
(ogdline rozporzqdzenie o ochronie danych) - Dz. Urz. UE L 119 7 4.5.2016.).



